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お客様事例

導入製品・サービス メールEDIにおけるスクラッチ開発を刷新

安定した受注業務により受注漏れ防止とリードタイム削減に寄与

商社お客様業種 お客様業務 受発注業務(メールEDI)

お
客
様
の
問
題

導
入
効
果

POINT

❶ 現状の動作が確認できるドキュメントの
整備をしたい

❷ 新規取引先の追加にともなうメンテナンス
に対する時間と費用の削減を行いたい

❶ 連携により開発工数の削減を実現

❷ 自動処理による属人化された作業の排除

❶ アイコンを並べて作成するため、
 開発やメンテナンスが容易

❷ スクリプトの仕様書を自動生成するため、

ドキュメントが揃い、メンテナンス工数も不要

❸ HULFT他、豊富なアダプタをご用意

Before After導入前 導入後

得意先
50アカウント

メール送信

添付ファイル

振り分けた
フォルダ毎に
HULFT転送

メールEDIサーバ

Outlookの
マクロによる

自動受信

フリーソフトによる
添付ファイルの

自動フォルダ振分

メール
受信

宛先による
振分

業務A

添付
ファイル

A社
フォルダ

B社
フォルダ

C社
フォルダ

基
幹
シ
ス
テ
ム

得意先
50アカウント

メール送信

添付ファイル

メールEDIサーバ

メール受信 宛先毎振分

メール
受信

宛先による
振分

業務A

添付
ファイル

A社
フォルダ

B社
フォルダ

C社
フォルダ

基
幹
シ
ス
テ
ム

1日数回のスケジューラによる起動
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お客様事例

導入製品・サービス 営業実績報告の集計分析を自動化

案件状況と実績のタイムリーな把握でデータドリブンな経営判断を支援

商社お客様業種 お客様業務 営業実績集計・可視化

Before

お
客
様
の
問
題

導
入
効
果

POINT

After

❶ 報告書作成までの一連の自動化を基幹系システム
に手を加えずに3ケ月で実現

❷ 評価軸や集計項目そして組織などの変化に対して
も、簡単に対応ができる

❶ データ抽出から、BI化するたののデータ整
備までをDataSpiderを使い2営業日に短縮

❷ BIを使ってグラフ化しデータの理解度が向
上。更に、新たな評価軸での分析依頼に対
しても即座に対応が可能

❶ 報告書の作成において、データの抽出から
集計までを手作業で7日間もかかっている

❷ 表形式での資料では、見る側のデータの
理解度が低い

導入前（手作業） 導入後（自動化）

販売管理システム 営業実績報告書

集計分析

販売管理システム BIツール

集計 分析
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